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2.2 截止报告期末的股东总数、前十名股东、前十名流通股东（或无限售条件股东）持股情况

表 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末股东总数（户） 44,811 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 
持股比

例(%) 

持股 

数量 

持有有

限售条

件的股

份数量 

质押或冻结的股

份数量 

广州珠江实业集团有限公司 国有法人 29.94 212,926,507 0 质

押 

99,000,000 

广州市人民政府国有资产监

督管理委员会 

国有法人 4.52 32,141,173 0 无   

陈一艺 境内自然人 0.78 5,557,600 0 无 0 

广州恒讯商务咨询有限公司 境内非国有

法人 

0.78 5,520,000 0 无 0 

王将 境内自然人 0.62 4,444,661 0 无 0 

中融国际信托有限公司-中融

-融享 9 号结构化证券投资集

合资金信托计划 

其他 0.56 4,001,100 0 无 0 

黎忠 境内自然人 0.39 2,800,000 0 无 0 

李崇众 境内自然人 0.35 2,513,094 0 无 0 

中国银行股份有限公司－国

泰国证房地产行业指数分级

证券投资基金 

其他 0.35 2,477,569 0 无 0 

逄方 境内自然人 0.35 2,460,700 0 无 0 

上述股东关联关系或一致行动的说明 公司控股股东广州珠江实业集团有限公司为广州

市人民政府国有资产监督管理委员会直属企业。除

此以外，公司未知前十名无限售其余股东是否存在

关联关系或一致行动关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明 不适用 

2.3 控股股东或实际控制人变更情况 

□适用 √不适用  

三 管理层讨论与分析 

上半年，房地产行业仍处于调整过程中，随着“330 新政”、降准降息等政策的持续释放，此

前市场上观望、犹豫的情绪有所减弱，成交量出现回升。根据国家统计局公布的房地产行业相关

数据，上半年，全国房地产开发投资 43,955 亿元，同比名义增长 4.6%（扣除价格因素实际增长

5.7%），增速比 1-5 月份回落 0.5 个百分点，自年初以来增速持续回落；房地产销售方面，上半年
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商品房销售面积 50,264 万平方米，同比增长 3.9%，而 1-5 月份为下降 0.2%；商品房销售额 34,259

亿元，增长 10.0%，增速提高 6.9 个百分点。房地产相关税收方面，契税 431 亿元，同比增长 0.3%；

土地增值税 557 亿元，同比增长 5.9%；耕地占用税 475 亿元，同比增长 9%；城镇土地使用税 223

亿元，同比下降 5.1%。上述四项税收合计当月增长 3.7%，年内首次实现正增长。 

从上述数据可见，上半年房地产开发投资同比增速回落趋缓，而房地产销售相关数据显现回

暖态势，这“一降一升”说明了房地产市场正在有效消化库存，整体市场呈现企稳迹象。但值得

注意的是，房地产市场城市分化现象凸显，一线城市需求较旺，新建商品住宅及二手住宅价格涨

幅远高于二、三线城市；三、四线城市仍存在一定库存压力。 

在此背景下，公司主动适应行业发展的新常态，以“结构优化、突出主业”为主线，以“改

革创新、转型升级”为动力，深化推广投资开发计划、全过程预算管理，积极推进精细化管理，

强化风险防控，调整营销思路和产品结构，扎实推进各项经营管理工作和各房地产项目进展。 

1、 公司业绩 

报告期内，公司实现营业总收入 100,360.32 万元，同比增加 4.89%；实现利润总额 16,242.01 

万元，同比减少 27.09%；实现归属于上市公司股东的净利润 11,702.06 万元，同比减少 27.58%；

实现每股收益 0.16 元；加权平均净资产收益率为 5.52%，比上年同期减少 2.93 个百分点。 

截至报告期末，公司资产总额 712,840.12 万元，同比增长 5.26%，归属于母公司所有者权益

213,179.73 万元，同比增长 2.90%，公司资产负债率为 64.09%。 

 

2、 公司各项目情况 

报告期内下述项目的进展及销售情况参见表 1《房地产项目情况汇总表》。 

广州板块： 

（1）广州珠江璟园项目（颐德公馆） 

项目位于广州市珠江新城珠江公园正南面，占地面积 22,196 平方米。定位为可私家收藏的国

际大都市城市名片，CBD 别墅级国际人文社区。项目推广案名为珠江颐德公馆，分为南区（颐公

馆）和北区（德公馆），南区为类别墅洋房，北区为 5 幢 150 米超高层建筑，户型分为平层、底

TOWN、错层复式、空中花园复式及天际别墅等类型。 

    （2）广州珠江嘉园项目 

 项目位于广州市萝岗永和开发区永和大道和永顺大道交会处，永和大道以东、摇田河大街北

侧，占地面积约 9.9 万平方米，定位为精品刚需商住社区。项目中约 2 万平方米的商业物业预计

将视市场情况按一定比例采取租、售结合的经营模式。 

（3）广州珠江颐德大厦（S8 项目） 

 项目位于广州市东风中路与仓边路交会处西南侧，地处越秀区传统商务区，临近省、市两级

政府，地理位置优越。项目总用地面积 7,445 平方米，定位为超甲级智能生态写字楼。项目商业

物业预计将视市场情况按一定比例采取租、售结合的经营模式。 

（4）广州御东雅苑（广隆项目） 

项目位于广州市东风中路与解放路交会处、中山纪念堂斜对面，地处广州市传统中轴线之上、

越秀区核心位置，拥有便利的交通、繁华的商业，以及良好的人文、绿化景观和医疗、教育等配

套资源。项目占地面积 8,840 平方米，定位为老城区极品大宅及公寓，附带精装修。 

湖南板块： 

（5）长沙珠江花城项目 

 项目位于长沙市开福区芙蓉北路与福元西路交会处，占地面积约 390 亩，定位为长沙首席成

熟精装大盘。项目内的长沙珠江花园酒店，总建筑面积约 4 万平方米，以豪华、精致、注重细节

为目标，以绿色、低碳为理念，以人性化、个性化、智能化为突出特色，定位为高档个性化精品

酒店，具有客房、会议、餐饮、康体等功能，提供金钥匙贴身管家等五星级服务。 
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（6）长沙珠江郦城项目 

项目位于长沙市开福区芙蓉北路与福元西路交会处，占地约 471 亩，为珠江花城的二期项目，

共分五个组团开发。 

（7）长沙华英地块项目 

项目位于长沙市开福区，南邻福元西路，东邻新欣路，西邻珠江花城幼儿园，北邻珠江花城，

有效用地面积约 77.4 亩，规划商业比例将不低于 30%，将与长沙珠江花园酒店共同打造成大型城

市综合体。 

（8）长沙洋湖垸地块项目 

项目位于长沙市大河西先导区洋湖垸湿地公园板块，东邻潇湘大道景观道，西临沈家路，南

临连山路，北临兴联路，占地面积为 71,309.53 平方米，项目定位为高端滨水精品住宅。 

海南板块： 

（9）海口五源河项目 

项目位于海口市秀英区南海大道北侧，占地面积约 740 亩，定位为集度假酒店、酒店公寓、

高端低层、多层住宅、商业及餐饮等为一体的高品质休闲度假项目。商业物业预计将视市场情况

按一定比例采取租、售结合的经营模式。 

 

3、 物业经营与管理情况 

  公司的物业管理与经营工作规范有序、开展良好，取得稳定增长。报告期内，公司物业经营

及管理实现收入 5,355.61 万元，其中，物业经营收入 1,942.08 万元，物业管理收入 2,004.13 万元，

旅游酒店收入 1,409.40 万元。 

报告期内物业经营具体情况参见表 2《房地产出租情况汇总表》。 

 

4、 健康产业进展情况 

健康产业是公司战略发展的重要布局，旨在为目标客户提供健康管理服务，探索房地产与健

康产业结合的有效盈利模式，提升公司传统业务内涵、促进产业转型发展。公司下属企业广州珠

江实业健康管理有限公司成立了颐德公馆健康管理中心，并正式对内试业。健康管理服务分为公

益性和盈利性两种类型，公益性服务以社区诊疗服务、日间托老服务、康复理疗、健康咨询等大

众服务为主，主要目的为提升楼盘价值，保本经营为主；盈利性服务以私人医生服务、居家护理

服务、抗衰老等个性化服务为主，为高端个性化服务，是健康公司主要盈利点。健康公司将以公

益性服务促销售，以盈利性服务保利润。 

报告期内实现营业收入 104.54 万元。 

 

5、 财务融资情况    

报告期内，公司房地产业务融资均为项目融资开发及公司日常经营，主要通过银行贷款和信
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表 1：房地产项目情况汇总表 

序

号 
项目名称 

项目 

位置 
项目状态 

项目

权益 

项目计划

投资总额

（万元） 

总建筑面

积（㎡） 
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备注： 

1、 广州板块的珠江璟园报告期内平均售价 49,397 元/㎡，为住宅和车位整体均价。报告期内住宅平均售价为 50,845 元/㎡；车位平均售价为 43,637 元/㎡。  

2、 湖南板块的华英项目和洋湖垸珠江璟园项目目前处于前期策划和报建阶段，相关指标尚未最终确定，上述两个项目的部分数据为预估数据。 

3、 海南板块的五源河休假度假区项目目前处于前期策划和报建阶段，相关指标尚未最终确定，该项目的部分数据为预估数据。 

4、 因部分项目存在预估数据，上述表格中“项目计划投资总额合计”、“总建筑面积合计”、“可售建筑面积合计”和“项目尚余未销售面积合计”均为预估数，

且“可售建筑面积合计”、“截至报告期末尚余未销售面积合计”未包含五源河休闲度假区项目。 

 

表 2：房地产出租情况汇总表 

类别 
总建筑面积 

（㎡） 

可供出租总面积（㎡）/

客房数（套） 

出租率/入住率 

（%） 

经营收入 

（万元） 
每平方米年租金/平均房价 

酒店及公寓 

广州珠江新岸酒店 1,257.85 23 套 90% 170.13 336 元/套/天 

广州珠江新岸公寓 3,930.80 73 套 60% 92.80 4,450 元/套/月 

长沙珠江花园酒店 21,152.59 134 套 35.84% 1,239.27 526 元/套/天 

商业物业 
广州板块 24,617.61 24,617.61 100% 1,327.55 1,033 元/㎡/年 

湖南板块 23,973.83 12,596.72 99.15% 340.99 388 元/㎡/年 

住宅 5,333.22 5,333.22 100% 29.96 87 元/㎡/年 

停车场 
广州板块 12,616.62 4,943.48 100% 92.56 375 元/㎡/年 

湖南板块 83,466.44 18,897.50 12% 8.55 150 元/㎡/年 

其他 2,447.43 2,447.43 100% 49.66 406 元/㎡/年 

合计 178,796.39 -- -- 3,351.47 -- 
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物业出租

及管理 

53,556,051.10 35,306,224.48 34.08 16.40 16.94 减少 0.30

个百分点 

健康管理

咨询等 

1,045,411.00 1,107.60 99.89       

 

2、 主营业务分地区情况 

单位：元  币种：人民币 

地区 营业收入 营业收入比上年增减（%） 

广州地区 599,974,023.79 0.38 

长沙地区 403,207,576.64 12.41 

 

(三) 核心竞争力分析 

1、规范的公司治理 

公司上市 20 多年来，逐步建立起相对完善、健全的法人治理结构，三会运作透明规范。公司

清晰的股权结构、健全的制度体系，以及严格有效的内控与监审工作，为公司规范运作、稳健发

展提供了有力的保障。在此基础上，充分、有效利用上市公司平台及资本市场相关资源，提升公

司竞争力。 

2、优秀的项目管控能力 

公司拥有来自清华大学、华南理工大学等全国一流院校毕业的管理和工程技术人才队伍，在

集团一体化运作模式下，依托强大的建筑合作伙伴，对工程项目能够实现良好的管控效果，保证

了管控效率、成本优势、品质优势。 

3、突出的品牌优势 

公司致力于打造人居精品，以高品质的产品和服务作为珠江实业品牌的承诺，在此基础上构

建公司和项目的知名度、美誉度。公司在广州、长沙和海南等地深耕多年，所开发的项目在区域

内拥有较高的品牌认可度。 

4、健康产业促进公司价值提升 

公司全力打造健康产业板块，通过一个“中心”、二个“模式”、三个“管理”（即以客户健康

为中心，探索大健康物业管理模式和医养结合居家养老模式，进行健康、慢性病高危人群及疾病

人群健康管理），实现健康管理服务的概念产品化。同时整合专业化的医疗、个性化养护、 “金钥

匙” 物业管理、大健康社区化配套和生活照料，为客户提供全方位、高情感、无缝隙、连续性的

大健康管理和生命照顾。健康产业与公司传统业务有机结合，促进公司转型升级，提升公司产品

价值，增强公司核心竞争力。 
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四 涉及财务报告的相关事项 

4.1 与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计发生变化的，公司应当说明情况、原因及其影

响。 

不适用 

4.2 报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的，公司应当说明情况、更正金额、原因及其影

响。 

不适用 

4.3 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

不适用 

4.4 半年度财务报告已经审计，并被出具非标准审计报告的，董事会、监事会应当对涉及事项作

出说明。  

不适用 

 

 

 

 

广州珠江实业开发股份有限公司 

董事长：郑暑平 

2015 年 8 月 21 日 


